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RAFAEL BADZIAG

OPINIE 0 KSIAZCE

1a ksiqzka moze zmienic twoje finansowe zycie.

— Brian Tracy, autor wielu bestselleréw na temat psychologii suk-
cesu, takich jak: Nawyki warte miliony, Zjedz tg zabe i Psychologia
osiggniec

Zawsze wierzylem, ze jesli masz wielkie marzenia, musisz prébowac je spet-
nic. 1a ksigzka tego dowodzi. Miliarderzy z tej ksigzki — ludzie z réznych
zakqtkow swiata — sq marzgycielami, ktdrzy myslg o wielkich rzeczach, ale
zaczynali od matych i nigdy si¢ nie poddali. 20 zasad z ,, Umystu Miliardera”
reuca Swiatlo na catg gamg mozliwosci i prowadzi Cig ku zZyciu w obfitosci.
— Jacek Walkiewicz, psycholog, wykladowca, najlepszy polski méwca
TEDx, znany z prelekgji ,,Pelna moc mozliwosci” i ,,Pelna moc odwagi”

Gorgco polecam t¢ ksigzke. Jest to poparte solidnymi badaniami studium
filozofii sukcesu.

— Tony Tan Caktiong, miliarder z Filipin, Swiatowy Przedsi¢biorca
Roku 2004

Dzigkuje, Rafaelu! Ksiqzka, ktorg kazdy powinien przeczytad, bo w kaz-
dym dziesigcioleciu pojawia sig ksigzka otwierajgca drzwi, ktdre przed wigk-
szosciq z nas pozostawaly zamknigte, zmieniajgca sposéb, w jaki myslimy
0 rozwoju, sukcesie finansowym i biznesie. Oparta na swietnych badaniach,
sklaniajgca do myslenia i inspirujgca.

— Dr Albert Allen, Lord of Crofton of Greater London, autor best-
selleréw, wspétproducent filmu dokumentalnego — zdobywcy Emmy
Award, inwestor w nieruchomosci uzytkowe, filantrop

10 niezwykle dobrze przemyslana ksigzka na temat sukcesu. 1o takze efekt
ogromnego wysitku, jaki Rafael Badziag wlozyt w dotarcie do najwybitniej-
szych Swiatowych przedsigbiorcow i uzyskanie od nich cennych lekcji. Jestem
przekonany, ze te lekcje mogg ulepszyé firmy i zycie ludzi na calym swiecie.
— Dr David Choi, profesor przedsi¢biorczosci i dyrektor Fred Kie-
sner Center for Entrepreneurship, Loyola Marymount University
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Poniewaz wspdlezesna gospodarka jest bardzo konkurencyjna, zachecam
kazdego przedsi¢biorce do zapoznania si¢ z tq rewelacyjng ksigzkg.

— Cho Tak Wong (Cao Dewang), chiniski miliarder, Swiatowy Przed-
siebiorca Roku 2009

Rafael Badziag pokazuje, ze przywileje, wyksztalcenie, wychowanie czy
wielki spadek nie sq warunkami niezbednymi do zbudowania bogactwa.
Miliarderzy z tej ksigzki przeszli droge ciezkiej pracy, pomystowosci, poswig-
cenia, nonkonformizmu i nieokielznanej pasji do tego co robig. 1a ksiqzka
Jest inspiracjq dla wszystkich przedsi¢biorcéw.

— Nikos Kalaitzidakis, dyrektor generalny, Coca-Cola HBC Poland

Nareszcie ksigzka, ktdra otwiera okno na pilnie strzezony swiat najbardziej
produktywnych, tajemniczych i odnoszqcych najwigksze sukcesy ikon biznesu
z catego swiata. Rafael Badziag zdotal po mistrzowsku wples¢ ich unikatowe
historie Zycia ,,od zera do miliardera” w gobelin cech i zasad wspdlnych dla
ludzi najwickszego sukcesu. Brawa za zasi¢g doglebnych badai przeprowa-
dzonych by powstata ta ksigzka. Niezbedna lektura dla przedsi¢biorcow, me-
nedzerdw i praktycznie kazdego, kto chee si¢ uczyé od najlepszych z najlep-
szych i kogo znudzily seryjnie produkowane podreczniki motywacyjne, ktore
dzis zalewajq rynek. Nareszcie — wspdlczesny Napoleon Hill.

— Melody Avecilla, przedsi¢biorca, zatozyciel Runway Heels

Polecam t¢ ksigzke, poniewaz zawiera ona fundamentalng wiedze potrzeb-
ng, by twoja firma odniosta wielki sukces.
— Vincent Lo, miliarder z Hongkongu, zalozyciel i prezes Shui On

Group

Narracyjna podréz przez prywatne zZycie miliarderéw, w ktorg zabiera nas
Badziag, to solidny wglgd w ich préby, cierpienia i ostateczng droge do suk-
cesu. Wskazuje on na blgdne wyobrazenia spoleczeristwa na temat tego bar-
dzo matego odsetka ludzi oraz pokazuje w wyrazne podobieristwa miedzy
miliarderami. Ksigzka Badziaga budzi w nas wszystkich ducha przedsie-
biorczosci i Swiadomosé, ze wszystko jest mozliwe dzigki cigzkiej pracy, pasji
i odrobinie szczgscia po drodze.

— Tatania Minguet, senior manager, National Accounts, Mattel
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Ksigzka Rafaela daje wyjatkowy wglad w sposéb myslenia tych rzadko
spotykanych stworzen, ktdre majg moc i zasoby finansowe, aby zmienic
nasz swiat — na lepsze lub na gorsze. Prywatne kontakty Rafaela daty mu
niezréwnany dostep do zamknigtego swiatka tego ekskluzywnego (i czgsto
wyizolowanego) klubu 0,0001% najbogatszych. Jego wywiady i anegdoty
zardwno rozgpraszajq, jak i czasem potwierdzajq mity otaczajgce Magiczny
Krag Ultrawysokiej Wartosci Netto. Zdecydowanie fascynujgca i porywa-
jaca lektura.

— Adam Jenkins, przedsiebiorca i Prezes Zarzadu Pekao TFI

Gorgco polecam t¢ ksiqzke. Przedstawia ona prawdziwg bistori¢ nie jed-
nego, a ponad 20 przedsighiorcéw, ktdrzy osiggneli wielki sukces, stajgc
si¢ miliarderami. 1a ksigzka to nie tylko wspaniata lektura, ale réwniez
prawdziwie ekscytujqce i wartosciowe spostrzezenia, na temat tego, jak ci
przedsigbiorcy osiqgneli sukces i zbudowali swoje fortuny. Wszyscy oni do-
konali tego od zera, nie odziedziczyli rodzinnego majatku w spadku. Sq
to prawdziwe historie przedsighiorcéw, ktdrzy zaczynali z niczym, a zbu-
dowali fortung miliardéw dolaréw. Mysle, ze jest to niezwykle uzyteczna,
interesujgca i przyjemna lektura.

— Lars Windhorst, niemiecki miliarder, zalozyciel Sapinda Group

Rafael Badziag wie, czego chee, i koncentruje si¢ na osiqgnigciu celu. W ten
wlasnie sposéb, wybidrczo i z determinaciq, przeprowadza rozmowy z po-
nad 20 osobami, ktdre odniosly ekstremalny sukces. 1o wspanialy spektakl:
usiqds i podziwiaj, jak mysly i dziatajq miliarderzy. To wielki przywilej dla
czytelnika, aby poznac wiele cech tych niezwyklych przedsi¢biorcow i ludzi.
— Wolfgang Allgiuer, przedsiebiorca, autor i coach, zdobywca Oskara
Przedsi¢biorczo$ci nadanego przez austriackiego Ministra Gospodarki

» Umyst Miliardera” to kompleksowe i wnikliwe dzielo, ktdre w petni obrazuje
poswigcenie, pomystowos¢ i twardy charakter — cechy wplecione w ducha Ra-
faela Badziaga i ponad 20 miliarderdw, z ktdrymi przeprowadzit wywiady.
Sily ksiqzki, ktdra czyni jg wartosciowq lekturg dla kazdego przedsichiorcy,
jest niemal naukowy charakter metody Badziaga: skrupulatne badanie danych
uzyskanych od o0séb o niezmiernie zréznicowanym pochodzeniu i zyciowych
Sciezkach oraz znalezienie w kazdym z doswiadczer wspolnych watkéw, ktore
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mogq byc przypisane do ich finansowych i zawodowych sukceséw. 1o nie dzieto
wyobrazni i opinii fotelowego pisarza, ale powstate z pasji dzieto cztowicka,
ktory dostownie prazemierzyt caly swiat, aby uczyé si¢ od najlepszych i podzieli¢
sig tq wiedzq z ludzmi, w ktdrych plonie takie samo pragnienie sukcesu.

— Jannelle So, TV prezenterka i producentka w TFC i Lifestyle
Network

Bylaby to dla mnie idealna ksigzka w mlodosci. Oszczedzitaby mi czytania
ponad 20 biografii, ktdre weedy kupitem i studiowatem.

— Lirio Albino Parisotto, brazylijski miliarder, zalozyciel i prezes
Videolar

12 ksigzka daje doskonaty wglad i niezwykly perspektywe na wybitnych mi-
liarderdw, ktdrzy zastuzyli na ten zaszczytny tytut. Bitewne blizny i wojenne
rany odniesli przelamujgc bariery i omijajgc normy, ale nie odrzucajgc wy-
gnawanych wartosci ani nie thumiqe w sobie buntowniczego ducha. Ksigzka
zawiera liczne inspirujgce opowiesci i energetyzujgce historie, ktdre mogy
zainspirowad wielu przedsiebiorcéw lub innowatoréw do tego, by siggali
gwiazd, a nie tylko gwiezdnego pytu — taka bowiem jest roznica migdzy
milionerem a miliarderem.

— Sandy Bhargavi, dyrektor zarzadzajacy VR.org, przedsiebiorca

Nigdy nie zapomng chwili, gdy Rafael po raz pierwszy powiedziat mi o swo-
im projekcie ksigzkowym. Wtedy pomyslatem po prostu, ze to jest niemozliwe,
ale szybko zdalem sobie sprawe, ze jesli ktokolwick zdota tego dokonaé, to
jest to Rafael. Ta ksigzka to wigcej niz tylko portret wspaniatych umystow. 1o
takze bezprecedensowy welgd w sposéb myslenia najbogatszych ludzi swiata.
Zamiast powtarzac historyjki o miliarderach — celebrytach, Rafael stusznie
skoncentrowat si¢ na osobowosciach spoza pierwszego planu, na miliarderach
pochodzacych z kontrastowych sSrodowisk i na fascynujgcych opowiesciach,
ktdrych nigdy wezesniej nie slyszates. Musisz to przeczytac!

— Thomas Pamminger, seryjny przedsiebiorca, aniol biznesu i zalo-
zyciel Wollzelle i WeAreDevelopers

Najwybitniejsi ludzie, ktdrych znam, majg wrodzong ciekawos¢ i pragnie-
nie poznania sciezek, ktdre doprowadzity innych do sukcesu. 1a ksigzka od-
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powiada wszystkim na to wyzwanie, poniewaz okresla cechy i kroki, ktére
pozwolily wielu przedsighiorcom osiagnac sukces. Swietny kierunkowskaz,
z ktdrego kazdy moze skorzystal, uczqc sig od innych.

— Jack Cowin, australijski miliarder, zatozyciel, prezes i dyrektor
zarzadzajacy Competitive Foods Australia

12 ksigzka zawiera podrecznikowe zasady sukcesu opakowane w fascynujg-
ce, prawdziwe bistorie Zyjacych wspdlezesnych self-made miliarderéw. Rafael
zapewnia nam dostep i wglad w kwestie, o ktdrych nigdy jeszcze nie czytates,
przekraczajgce granice swiata zachodniego. Praktyczna, inspirujgca lektura,
warta poswigcenia jej twojego czasu. .. jesli przydatby ci si¢ miliard dolaréw.
— Paul Finck, dyrektor w State Farm

» Umyst Miliardera” to motywujgca i pouczajgca lektura dla kazdego przed-
sigbiorcy pragngcego zbudowac przedsiebiorstwo, ktdre odniesie wielki suk-
ces. Jego badania nad przewodnimi zasadami i sposobem myslenia self-made
miliarderdw dostarczajq spostrzezent i uzytecznych ram dziatania dla kazde-
g0, kto chee budowac bogactwo.

— Dr Richard Stafford, dziekan i dyrektor programu Executive MBA,
Loyola Marymount University

Urodzitem si¢ w czasach, w ktdrych kazdy chciat wiedzied, jak stac si¢ mi-
lionerem. W swojej ksiqzce Rafael Badziag opisat zupetnie nowq ere, wyja-
Sniajqc, jak to jest by miliarderem w swiecie cyfrowego, gwattownego wzro-
stu. Czytelnik powinien odkryé, ze na przestrzeni dekad fundamenty bycia
liderem si¢ nie zmienity, ale doszto pewne ,,cos”. Wydaje mi sig, ze wlasnie to
pewne ,co8” czyni tg ksigzke wyjatkows.

— Chip Wilson, kanadyjski miliarder, zalozyciel Lululemon Athletica

Poznatem autora podczas stukilometrowego biegu przez pustyni¢ Namib. Byt
dobrze przygotowany, korzystat z rad doswiadczonego ultramaratoriczyka.
Piszqc te ksigzke, postepuje wedtug tej samej strategii: modelowania wybit-
nosci. Sqdzg, ze uczenie si¢ od ludzi, ktdrzy odniesli najwicksze sukcesy, ta-
kich jak ci, ktdrzy udzielili wywiadéw do tej ksigzki, bardzo mi pomoze
w moich przyszlych projektach.

— Martin Jansen, ultramaratoficzyk, poszukiwacz przygdd i prelegent
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Poznatem Rafaela na pierwszych i chyba ostatnich w moim Zyciu warszta-
tach rozwoju osobistego, gdzie wsrdd szkolonych, sztucznych sprzedawcéw,
Jako jedyny z wyktadowcow odznaczat si¢ niesamowitq pasjq, szczeroscig
i prawdziwym zaangazowaniem w misje, ktorej si¢ podjat. Odpowiedziat
na mojg prosbe o prelekcje w prowadzonym przeze mnie klubie sportowym
i od tej pory stat si¢ jednym z moich mentoréw. Dzigki niemu uwiergytem, ze
trzeba mierzyé wyzej. Otworzylem swdj biznes wedtug zasad, w ktdre wie-
rzg, robigc to, co kocham, najlepiej jak potrafig i wszystko si¢ udato. Gdyby
nie Rafael by¢ moze nigdy nie dojrzatbym do tej decyzji.

— Milosz Swié, whasciciel i Dzik Przewodnik w klubie biegaczy ,,Dzik
Komando”

Zawsze cenilem sobie prawdziwe historie ludzi sukcesu opowiadane przez
nich samych. Dlatego chciatbym podzickowac autorowi ksigzki, ze dat mi
mozliwos¢ przekazania mojego punktu widzenia ambitnej publicznosci
i podzielenia si¢ moimi doswiadczeniami. Jesli tylko moje stowa pomogg im
w osiggnigciu Zyciowych celow, poczuje sig spetniony.

— Petter Stordalen, norweski miliarder i hotelarz

Po raz pierwszy poznatem Rafaela w styczniu 2015 roku i od samego po-
czqtku jego entuzjazm zrobit na mnie ogromne wrazenie. Ma niesamowitq
zdolnos¢ do wzbudzania w ludziach pozytywnych emocji i fascynacji. Cokol-
wiek robi, robi to na Wielkq Skalg i zawsze z usmiechem na ustach. Ultra-
maratony po pustyniach, nieustajgce podrdze, internetowe biznesy i przede
wszystkim projekt, ktdrego owocem jest ta wyjatkowa ksigzka, ktdra, czego
Jestem pewny, zmieni Zycie miliondw ludzi na catym swiecie w nadchodzq-
cych dziesigcioleciach.

— Kamil Stasiak, ultramaratoniczyk i przedsiebiorca

Rafael jest naprawde inspirujgcy.
-Y, iluzjonista, mentalista i gwiazda telewizyjna, zalozyciel ,,Ma-
gicof Y”

Miatem watpliwosci, czy zgodzic si¢ na wywiad do tej nowej ksigzki. Bytem
Jednak mile zaskoczony, tym jak dobrze zbadates zardwno mnie, jak i mojg

firme i przyszedies w petni przygotowany. Dzis wyrazny brak profesjonali-

8



RAFAEL BADZIAG

zmu widaé we wszystkich dziedzinach Zycia i biznesu. 1o odswiezajqce, ze
odnowiles mojgq wiarg.

Spotkanie bardzo mi si¢ podobato. Mysle, ze pytania, ktdre zadates, byty
trafne i sensowne i nie moge si¢ doczekad, aby przeczytac nie tylko to, co
zostalo napisane o mnie, ale takze o innych ludziach, ktorzy odniesli sukces,
a o ktérych chesz napisac w tej ksigzce.

— Peter Hargreaves, angielski miliarder, zalozyciel i prezes Hargre-
aves Lansdown

Rafael Badziag wie wigcej o tym, jak mysla miliarderzy niz oni sami.
W przeciwieristwie do pospolitych ksigzek, ktdre propagujg systemy na szyb-
kie wzbogacenie sig, praca Badziaga daje Ci miejsce w pierwszym rzedzie
wnetrza umystow wielu najbogatszych ludzi swiata i prezentuje spostrze-
zenia, ktorych nie mozna znalezé nigdzie indziej. ,, Umyst Miliardera” to
kierunkowskaz, ktdry pomoze przedsigbiorcom na kazdym etapie osiqgnqé
nawet te wydawaloby si¢ najbardziej nieosiggalne cele finansowe.

— Rick Frishman, wydawca, publicysta, méwca i autor wielu bestsel-
leréw, w tym ,,Guerrilla Publicity” i ,,Networking Magic”
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PRZEDMOWA

Kiedy pi¢¢ lat temu Rafael Badziag zwrécit si¢ do mnie z pomystem, aby
przeprowadzi¢ wywiady z ponad dwudziestu miliarderami z catego $wiata
i zacheci¢ ich do podzielenia si¢ sekretami ich sukcesu, weale nie bylem
przekonany, ze uda mu si¢ to zrobi¢. Pomysl tylko! Jak przekonasz ponad
dwudziestu miliarderéw, aby wykroili w swoim niesamowicie napietym
harmonogramie sporo czasu na wspdtprace przy projekcie ksiazkowym?
Moze milionerzy by to zrobili. Ale miliarderzy, kt6érzy prowadza duze,
wielowymiarowe imperia? Od ponad 40 lat studiuj¢ zasady i prakeyki
ludzi sukcesu i wiem, ze nikt nigdy wezesniej tego nie prébowat.

W ciagu tego piccioletniego okresu kilkakrotnie si¢ spotkatem i kore-
spondowatem z Rafaelem i ku mojemu zdziwieniu odkrytem, jak uparcie
jest zaangazowany w projeke, i ze faktycznie osiagnat swéj cel, stosujac
te same zasady i dyscypling, ktérej uczyt si¢ od miliarderéw, z ktérymi
rozmawial.

W dodatku zrobit to na skale globalna. I nie tylko udato mu si¢ uzyska¢
dostep do 21 miliarderdéw, ale przekonat do wspétpracy niektérych z naj-
lepszych przedsigbiorcéw na swiecie

Od 2001 roku najlepsi przedsigbiorcy z kazdego kraju na $wiecie spo-
tykaja si¢ co rok w Monako, aby wybra¢ Swiatowego Przedsicbiorce
Roku, czyli najlepszego przedsigbiorcg¢ na $wiecie w danym roku.
Do tej pory tylko o$miu Swiatowych Przedsigbiorcéw Roku byto
miliarderami. Sposréd tych o§miu pigciu zdecydowato si¢ wzia¢ udziat
w tej ksiazce i podzieli¢ si¢ swoja madroscia z Rafaelem, a teraz z Toba,
Czytelniku.

Nigdzie na §wiecie nie ma innej ksiazki, ktéra zawierataby tyle biz-
nesowego doswiadczenia, wiedzy i madrosci. Podczas niezliczonych
godzin rozméw z tymi wybitnymi miliarderami Rafael zdotat zidentyfi-
kowa¢ 20 poteznych zasad, ktére doprowadzily do ich sukcesu . . . i ktére
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sa teraz dostgpne dla Ciebie, aby poméc Ci spetni¢ Twoje biznesowe
i finansowe marzenia.

Za chwile bedziesz miat okazje pozna¢ z bliska i uczy¢ si¢ od 21 nie-
tuzinkowych bohateréw biznesu, ktérzy zaczynali od zera, a zbudowali
wspaniate, wielkie firmy, a takze wniesli duzy wkiad w rozwdéj lokalne;j
i globalnej spotecznosci poprzez swoje rozlegte dziatania filantropijne. Sg
teraz dostgpni jako prawdziwe wzory do nasladowania dla kazdego, kto
ma fascynujaca wizje i jest gotéw ciezko i madrze pracowaé, aby t¢ wizj¢
zrealizowad.

Jak sam si¢ przekonasz, Rafael ma wyjatkowy dar, bo jest w stanie zachecié
ludzi, ktérzy w wigkszosci bardzo cenig sobie swoja prywatnosé, aby
otworzyli swe serca i podzielili si¢ swoimi najglebszymi przemysleniami
i odczuciami na temat swej drogi do sukcesu. Czytajac t¢ ksiazke, otrzy-
mujesz w prezencie od Rafaela dostgp do poufnych informacji o prze-
konaniach i zachowaniach, ktére sa potrzebne do osiggnigcia $wietnosci
w $wiecie biznesu. A ze wzgledu na sposéb, w jaki Rafael napisal t¢
ksiazke, czujesz, ze jeste$ z nimi w tym samym pokoju.

Dzielg si¢ wyzwaniami, z ktérymi si¢ borykaja, lekcjami, kedrych sie
nauczyli, dyscyplina, ktérej nabyli, rozwigzaniami, ktére stworzyli
i odkryli, oraz wynikami, ktére osiagneli, a wszystko to w codziennym,
tatwym do zrozumienia jezyku.

Efektem koficowym jest ta zadziwiajaca ksiazka, ktdra trzymasz w rekach.
W miar¢ jak bedziesz przewracal jej strony, niepostrzezenie zanikad
beda stare przekonania i mity na temat miliarderéw. Jedna z najwazniej-
szych rzeczy, jakie odkryjesz, jest to, ze ci ludzie nie rozpoczeli kariery
od odziedziczenia duzych sum pieni¢dzy, ktére potem udato im si¢
zwigkszy¢ dzigki odrobinie szczgscia. W rzeczywistoéci kazdy miliarder
w tej ksigzce jest ,self-made”. Jest cztowiekiem, ktéry wszystko osiagnat
praca wlasnych rak, startujac od zera. Niektérzy z nich wywodzg si¢
ze skrajnej nedzy, mieli, wydawatoby si¢, beznadziejne poczatki i tatwo
bys ich spisal na straty, gdybys spotkat ich w mlodosci, ale nigdy si¢ nie
poddali i ostatecznie osiagneli niezwykle rzeczy w biznesie tylko dzigki
swojej niewiarygodnej wytrwalosci.
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Gdy poznasz tych niezwyklych ludzi z ich bardziej ludzkiej strony, wykra-
czajac poza to, o czym czyta si¢ w magazynach ,Forbes” lub , Fortune”,
odkryjesz, ze sa w zasadzie tacy sami jak Ty i ja, a to, co ich wyréznia to
fakt, ze opanowali sztuke wiary w siebie i zdali sobie sprawe, ze jedynymi
ograniczeniami, jakie kazdy z nas posiada, sa te, ktére sami na siebie
naktadamy. Gdy przeczytasz ich historie i zrozumiesz sposéb myslenia
miliarderéw, zobaczysz, ze kiedy te psychologiczne ograniczenia zostang
usunigte, to potencjat do osiagnigcia wszystkiego, czego pragniesz, bedzie
naprawde¢ nieograniczony.

Masz teraz dostgp do inspiracji, motywacji i informacji od 21 miliar-
derdw, ktdrzy beda petnié role Twoich mentoréw na ponad 300 kolejnych
stronach. A jes’li zastosujesz to, czego Cie¢ ucza, z zaangazowaniem,
pos$wieceniem i wytrwaloscia, to przekonasz sig, ze Twéj potencjat bycia
wielkim jest tak nieograniczony jak ich.

Zwykle koniczylbym to, méwiac ,,powodzenia”, ale szcz¢scie nie jest tym,
czego potrzebujesz. Potrzebujesz po prostu determinacji i odwagi, aby
zastosowaé w praktyce zasady i narzedzia, ktére odkryjesz w tej ksiazce
i ktére zmienia Twoje zycie. Zamiast tego zakoriczg wige stowami: , Mitej

»

podrézy!

— Jack Canfield

Autor bestselleréw nr 1 na liscie bestselleréw ,New York Timesa”:
wZasady Canfielda”, ,Jak przejs¢ stqd, gdzie jestes, tam gdzie chcesz byc”,
~Miej odwage zwycigzal”, ,, Pot¢ga skupienia” i seria ,,Balsam dla duszy’.
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PRZEDMOWA
DO WYDANIA POLSKIEGO

Masz tylko jedno zycie na tym $wiecie? Nie! Z pewnoscia masz ich wigcej,
ale o nich nie wiesz.

Ja mam kilka. Urodzitem si¢ kilka razy. Kilka razy miatem naro-
dziny mentalne.

Na londynskiej przedpremierze anglojezycznego wydania tej ksiazki,
w maju 2019 roku, na kolacji z miliarderami powiedzialem kilka zdan
o Rafaelu: ,Znacie go jako biznesmena, znacie go jako ultramaratoni-
czyka, jako cztowieka, dla ktérego nie ma nic niemozliwego. Znacie go
od dzisiaj jako pisarza bestseleréw. Nie wiecie, ze jest AKUSZEREM”.

Prawie nikt nie wiedzial, co to znaczy.

AKUSZER, AKUSZERKA - to osoby czynnie uczestniczace przy
narodzinach, dajace nowe zycie.

Ja rodzitem si¢ mentalnie kilka razy.

Pierwszym AKUSZEREM otwierajacym moje oczy na nowa rze-
czywisto$¢ byt Michal Sotowow, obecnie najbogatszy Polak.

Zaprosit mnie do prowadzenia jego gazety.

Po objeciu stanowiska redaktora naczelnego, po przejsciu z innego
dziennika, w ktérym bylem zast¢pca redaktora naczelnego, nastapit
zimny prysznic.

Poprzednio decydowatem o kazdym wydatku pieniedzy. Nike
tego nie sprawdzal, nikt tego nie liczyl. Potowa lat dziewigédziesiatych
poprzedniego wieku. W Polsce transformacja. Nie wszyscy wiedzieli, na
czym ona polega, nie wszyscy liczyli pieniadze przyzwyczajeni do socjali-
stycznych rozliczen i socjalistycznej (sic!) ekonomii.

Teraz mialem nad sobg prezesa, ktéry przypatrywat si¢ kazdej
ztotéwee.

Urodzitlem si¢ w nowym $wiecie. Nauczylem si¢ i zrozumialem
woéwczas, ze wydawane pieniadze trzeba liczy¢é. Mimo ze jako redaktor
naczelny nie bylem od zarabiania, tylko od wydawania pieni¢dzy na pro-
wadzenie gazety.
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Michat Sotowow byt jednym z pierwszych ludzi w Polsce, ktérzy zro-
zumieli warto$¢ pieniagdza, i przekazywat to grupie ludzi, z ktéra chciat
zmieniaé $wiat.

Miatem szczgscie znalezé si¢ w tej grupie. Dzigki temu zmienitem
swoje myslenie i przekazywatem to innym:

»Na Wszystko co mam mie¢, co mam osiagna¢, musz¢ zapracowac.
Nic mi si¢ nie nalezy za to, ze si¢ urodzitem, uczytem, dostatem posadg”.

Michat i jego liderzy, wychowani przez niego, zaszczepiali to
nastgpnym.

Zmienialy si¢ warunki, zmienita si¢ epoka.

Skoficzyto si¢ dla mnie dziennikarstwo. Michat kierowal mnie do
PR-u, marketingu, prezesowania. Uczytem si¢ nowych rzeczy. I uczytem
si¢ od Szefa przywddztwa.

Nie wiedzialem po co.

I gdy si¢ juz troch¢ poduczytem, pojawit si¢ kolejny AKUSZER mojego
zycia: Rafael Badziag.

Chcial, jak wielu dzwoniacych do mnie dziennikarzy, porozmawiaé
z dolarowym miliarderem z Polski (wéwczas bylo ich trzech). Ale Rafael
nie chcial napisa¢ artykutu do gazety. On chcial napisa¢ ksiazke na pod-
stawie rozméw z miliarderami, chociaz zadnego wczesniej nie znal. I...
nie napisat wczesniej zadnej ksiazki. Generalnie zadanie niewykonalne.
Ale nie dla Rafaela.

Wspart si¢ autorytetem Jack’a Canfielda.

Jaw niego i jego ideq uwierzylem, nie wiedzac nawet wéwczas, co to
jest rozw6j osobisty. Uwierzytem, widzac zapal i energie tego czlowieka.

Po przeprowadzeniu przez Rafaela wywiadu z Michatem, po wystu-
chaniu przestan mojego Szefa wiedzialem, co JA chcg robi¢ w drugiej
potowie mojego zycia. Cheg przekazywaé swoja wiedz¢ oraz doswiadcze-
nia innym, by ich Zycie mialo sens, zeby byli szczesliwi i osiagali niebo-
tyczne sukcesy.

Przebywanie z ludzmi najwickszego sukcesu daje niesamowity
naped. To jest jednak trudne, prawie niemozliwe dla wigkszosci, by spo-
tykac si¢ z miliarderami osobiscie.

Totez obcowanie z nimi za posrednictwem Rafaela i dzigki niemu
jest wspaniate i tworcze.
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Nauka od najlepszych daje niesamowite efekty w kazdej dziedzinie
zycia.

Te ksiazke trzeba przeczytaé, przemysle¢ i zawarta w niej wiedze
spraktykowac.

Mam wielki szacunek dla kazdego przedsi¢biorcy, chociaz sam si¢ za
takiego nie uwazam. Kazdemu moge powiedzie¢: , To Ty tworzysz swoja
codzienng pracg dobrobyt tego kraju. To z Twoich pieniedzy, Twoich
podatkéw i podatkéw ludzi, ktérym stworzyles miejsca pracy, zyjemy
coraz lepiej. Chyle czoto przed Twoja codzienng praca na potrzeby
innych”.

I mniemam, ze po przeczytaniu tej ksigzki, po znalezieniu czasu na
jej zglebienie, zaszczepisz w sobie, Czytelniku, UMYSE MILIARDERA.
Osiagniesz jeszcze wyzszy poziom skutecznego dzialania.

Wierze, ze wejdziesz na poziom niesamowitych zmian, poczyna-
jac od siebie, docierajac do najblizszych wspétpracownikéw i zaczniesz
»przenosi¢ géry” z towarzyszami sukcesu. Nie bedziesz jedynie menedze-
rem kierujacym praca innych, ale najlepszym liderem. Przywédca, ktéry
potrafi wspélnie z innymi zmieniaé $wiat.

Najpierw ten mniejszy wokél siebie, potem coraz wigkszy, az ten
globalny. Kazdy w swoim zakresie i w dziedzinie, na ktérej zna si¢ najle-
piej, ktdra jest jego pasja.

Tak jak robig to najlepsi przedsigbiorcy $wiata przedstawieni w tej
ksigzce. Jak robig to dolarowi miliarderzy.

Juz wkrétce, po przeczytaniu tej ksiazki, bedziesz wiedzial, jak wyko-
rzystujac ich sposéb myslenia, jak wykorzystujac UMYSE MILIAR-
DERA doj$¢ na szczyt, o ktérym nawet nie marzyles w poczatkowych
etapach budowania swojego miejsca na tym $wiecie.

I przekonasz sig, ile radosci, szczgscia i satysfakeji daje tworzenie
dobrobytu nie tylko dla siebie, ale takze, a czasem przede wszystkim, dla
innych.

— Andrzej Zatucki
Prezes Fundagji ,,Fabryki Marzen”, byly dziennikarz i redaktor naczelny
trzech gazet, od 23 lat pracuje dla Michata Sotowowa.
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Jak to sie zaczeto

i czego mozesz si¢ spodziewaé

Jezeli mozesz policzyc swoje pienigdze,

nie masz miliarda dolaréw.

- J. Paul Getty, najbogatszy czlowiek swiata
w latach piec¢dziesiatych XX wieku
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Kiedy w 1908 roku dziennikarz Napoleon Hill dostat zadanie prze-
prowadzenia wywiadu z Andrew Carnegie — éwczesnym najbogatszym
cztowiekiem na $wiecie — nie mégt przewidzied, gdzie go to zaprowadzi.
Carnegie, sam bedac przedsigbiorca, ktéry odnidst niezwykty sukees, byt
przekonany, ze musi istnie¢ formuta sukcesu, co$ na ksztatt niezawodnego
systemu, ktdrego kazdy z nas mégtby uzywaé.

Bedac pod wrazeniem inteligencji Hilla, Carnegie zapytat go, czy
podjatby si¢ zadania sformutowania takiego systemu poprzez przepro-
wadzenie wywiadéw z Amerykanami, ktérzy odniesli najwickszy sukees
w biznesie, i analiz¢ wynikéw tych rozméw. Hill chetnie skorzystat z tej
szansy. Carnegie dat mu list polecajacy do Henry Forda, magnata moto-
ryzacyjnego. Ten z kolei przedstawit go Alexandrowi G. Bellowi (wyna-
lazcy telefonu), Elmerowi R. Gatesowi (wynalazcy gasnicy), Thomasowi
Edisonowi (wynalazcy zaréwki) i Lutherowi Burbankowi (pionierowi
hodowli roélin).

Hill przeprowadzit wywiady z tymi i wieloma innymi najbogatszymi
ludZzmi sukcesu swoich czaséw. Po 20 latach badan opublikowat swa filo-
zofi¢ sukcesu jako formule sukcesu ,,0d zera do milionera” w monumen-
talnym dziele Prawa sukcesu. Przemyslenia te zawart potem w skonden-
sowanej formie w stynnej ksiazce Mysl i bogac sig. Ta ksiazka znajduje si¢
wsréd najwickszych bestselleréw wszech czaséw i nadal dobrze si¢ sprze-
daje w réznych wersjach i formatach.

Publikacja Hilla to narodziny uniwersalnej filozofii sukcesu. Przez
minione 100 lat filozofia Hilla zdominowata zachodnig — czy raczej, ame-
rykariska — szkote podejscia do tego zagadnienia. W koricu wszystkie oso-
bistosci, na ktére si¢ powotywat w Mysl i bogac si¢, byty Amerykanami.

Jak to si¢ zaczelo

Pig¢ lat temu bylem na konferencji poswigconej sukcesowi. Tysiace ludzi
przybijato sobie piatki, wolajac entuzjastycznie ,Masz umyst milionera!”
Wybralem si¢ tam zainspirowany ksiazkami o sukcesie, o tym jak mysla
milionerzy, w tym ksigzka Hilla. Jednak czulem si¢ tam niezrecznie.
Co$ mi nie pasowalo, nie pozwalato cieszy¢ si¢ z innymi. Co§ dziwnego
wisiato w powietrzu, jakie§ poczucie, percepcja, ktérych nie moglem
okregli¢. Nagle to do mnie dotarto. Oczywiscie!
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Oczywiscie, ze mam umyst milionera! W latach dziewi¢édziesia-
tych bylem pionierem e-commerce w Europie. Stworzylem pierwszy
w petni funkcjonalny sklep internetowy sprzedajacy rowery na rynku
niemieckojezycznym. Zbudowatem wielomilionows firme i sam jestem
milionerem. Ale co z tego? Wecale nie czujg, ze odniostem jakis szcze-
gblny sukces. Inni zbudowali wigksze firmy, szybciej, z wydawatoby
si¢ mniejszym wysitkiem. Ponadto, prowadzenie mojej firmy to byla
ciagla droga pod gérke. Bycie tylko milionerem jest raczej miernym
osiggnicciem w $wiecie biznesu. Wolatbym mieé umyst miliardera.
Byloby to wskazane dla kazdego przedsigbiorcy. Ale nie naucze si¢
tego tutaj, na tej konferencji, od ludzi, ktérzy dopiero walczg o swoj
pierwszy milion.

Wyszedtem, rozczarowany i zdecydowany znalezé sposéb, by si¢

tego nauczyc.

Czy zastanawiales si¢ kiedys, dlaczego, mimo swej codziennej bieganiny,
nie jeste$ w tym miejscu w zyciu, w ktérym chciatbys by¢? Jak to mozliwe,
ze niektdrzy w ciagu jednego zycia tworza organizacje liczace setki tysigcy
ludzi i tworza warto$¢, na ktdrej stworzenie przecigtna osoba potrzebo-
walaby setek tysigcy lat? Jaka jest ich tajemnica? Czy to tylko kwestia
sprzyjajacych okoliczno$ci? Czy wynika to z ich $rodowiska? Moze to ich
wyksztatcenie? Moze tajemnica tkwi w ich osobowosci? Jaki jest klucz do
ich fenomenalnego sukcesu? Na czym opiera si¢ ich system przekonari?
W jaki sposéb doszli do miejsca, w ktérym sg dzis, i jak Ty mozesz wejs¢
na taka sama droge do sukcesu? Jakie podejscie, jakie rytualy sukcesu
wykorzystali ci wpltywowi ludzie, by osiagna¢ tak ogromne bogactwo?
Co ich napedza? Jakie jest zrédlo ich wyjatkowej motywacji? Co im
daje energi¢ do ciagltego dazenia do tak niewiarygodnych celéw? Co
takiego w osobowosciach self-made miliarderéw sprawilo, ze osiag-
n¢li tak duzo wigcej niz przecigtni przedsi¢biorcy i odniesli tak ekstre-
malny sukces w biznesie?

Ksigzka, ktérg trzymasz w reku, Umyst Miliardera, jest owocem mojej
pigcioletniej podrézy w poszukiwaniu odpowiedzi na te pytania. W tej
podrézy wielokrotnie okrazylem kule ziemska. Ksigzka wznawia pomyst
Napoleona Hilla sprzed stu lat. W moich badaniach jednak poszedlem
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